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Professionisti, la trappola delle assicuraziom

DAFERRAGOSTO SOLOLA
META DEIDUE MILIONI DI
ISCRITTIAI 25 ALBI ESISTENTI
HA STIPULATO UNA POLIZZA
PERLA COPERTURADEI
RISCHI. OFFERTA CARENTE
EPESO SUIGIOVANIINODI
ANCORA DA SCIOGLIERE
Catia Barone

D aferragostocircalameta

dei due milioni diiscritti

ai25albiesistentiinItaliahasti-
pulato una polizza per avere la
copertura dei rischi professio-
nali. L'assicurazione obbliga-
toria, scattata ai sensi del Dpr
137/12, erastataannunciatada
tempo eppure oggi, nella sua
applicazione quotidiana, inodi
da sciogliere sono tanti: dal pe-
so dei costi sui giovani profes-
sionisti, all'offerta carente, al-
meno per alcune categorie.

- «Il legislatore ha voluto que-
sto provvedimento a garanzia
del cittadino-consumatore -
spiega Gian Vito Graziano, pre-
51dente del Consiglionazionale

Geologi - ma la percezione

dimolti e quelladicontinuarea
vivere in un sistema troppo
condizionatodabancheecom-
pagnie assicurative». I giovani,
poi, sonoquellichestanno peg-
gio secondo Graziano:-«In as-
senzadiunasperanzadifuturo,
molti di loro si stanno cancel-
lando dagli Ordini professwna-
li (anchei| _‘ww' , alla ricerca
di altre occupazwm, a comin-
ciaredaicallcenter». Dellastes-
saopinioneéFrancescoZanon,
consigliere del coordinamento
delle Associazioni giovani ar-
chitetti: «Sebbene ci siano age-
volazioni per chi hameno di 35
anni e un reddito inferiore ai
50.000 euro, & pur sempre un
costo che sui giovani pesa mol-
to - continua Zanon - Un sacri-
ficio inutile, che spingera a far
chiudere i piccoli studi e allon-
tanera dal mercato quei pochi
giovani che decideranno di ri-
manere inItalia».

Altro tasto dolente, la distan-
zatrailmondo sanitario e quel-
lo assicurativo. Il ministero

avrebbe dovuto emanare un
decreto con i requisiti minimi
delle polizze. Mail tavolo conle
parti, convocato inritardo, non
ha portato ad alcun risultato,
facendo scattare la proroga di
unanno:«Abbiamo chiestouna
polizza che potesse garantire
una “retrograda” illimitata, vi-
sto che in Italia la decorrenza
della prescrizione si attiva nel
momento in cui il cittadino si
rende conto del presunto dan-
no — racconta Luigi Conte, se-
gretario generale della Federa-
zione Nazionale Medici e
Odontoiatri - Dall'altra parte,
I'Ania sostiene che non si puo
averelacoperturadiunperiodo
peril qualel'assicurazione non
ha percepito compenso». In-
somma, la questione resta
aperta cosi come il peso delle
assicurazionisuigiovani: «E as-
surdo, ad esempio, che un neo-
specialista di ginecologia sia
chiamatoapagaredail4 milaai
18 mila eurol'anno diassicura-
zione. Motivo per cui - dice

Conte - diventa fondamentale
I'attivazione del fondo di tutela
previsto dall’articolo 3 della
legge Balduzzi, riservato atuttii
professionisti che non possono
far fronte a questi costi».

Trovarela polizza giustanon
¢ dunque facile per nessuno:
«Nell’area economico-giuridi-
ca — spiega Carlo Marietti An-
dreani, Presidente di Aiba - la
maggior parte degli operatori
propone, ad esempio, soluzio-
niperavvocatiecommercialisti
ma non tutti assicurano i periti
commercialiesonoancorame-
no quelli che offrono soluzioni
periconsulentiin proprietain-
dustriale (brevetti e marchi)».
Ultimo tasto, non meno dolen-
te. Che cosa potrebbe succede-
reaiprofessionisticonsideratia
“rischio”? «Se sono obbligatiad
acquistarelapolizzamalecom-
pagnie non hanno l'obbligo a
contrarre — conclude Marietti -
cio, secondo alcuni, puo deter-
minare il rifiuto ad assumere il
rischio o una richiesta di pre-
mio molto elevata».
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LE PRINCIPALI CONVENZIONI DI RC PROFESSIONALE . . .
| premi arriveranno a 600 milioni a regime

BROKER ASSICURATIVO

CONSIGLIO NAZIONALE TIPOLOGIA DI POLIZZA E GCOMPAGNIA

«La stima dei premi assicurativi generati a regime dalle
coperture di Rc professionale dei professionisti & pari a
circa 600 milioni di euro (incluse tutte le professioni
mediche e sanitarie) — dice Giorgio Moroni, consigliere
d’amministrazione di Aon S.p.A -. Si ritiene che
I'incremento del portafoglio in termini assoluti sia del
30 per cento, considerando da un lato le nuove adesioni
da parte di professionisti non ancora assicurati,
dall'altro la diminuzione media dei premi (soprattutto in
quelle tecniche) dovuta alla concorrenzar. (c.bar.)
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Qui sopra, Luigi Conte (1), segr. gen. Federazione
Medici, Gian Vito Graziano (2), presidente Geologi
e Carlo Marietti Andreani (3), Presidente Aiba
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