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Studi interprofessionall
con Jariforma
arrivall “big bang”

LENUGOVE NORME OFFRONO
MIGLIORIOPPORTUNITA
AQUEIPROFESSIONISTI
ASSOCIATI CHE GIAOPERANO
INSIEME IN SETTORI DIVERSI
MA COMPLEMENTARI.
TRAISETTORI PIU DINAMICI
QUELLO DEIMEDIC],
DEICOMMERCIALISTIE DEI
CONSULENTIDELLAVORO
ValentinaConte ~ Foma
Lariforma delle

professioni &

una realta. Ap-

provata in tutta

frettalalegge di

Stabilita -

emendata dal

governo anche

con le disposi-

zioni che ri-

guardano i pro-

fessionisti-d’o-

ra in poi anche

I'Italia potra

avere lo “Studio

Spa”. Ovvero

societa tra pro-

fessionisti di-
versichesiavvalgonodell’appor-
to diun socio di capitale di mino-
ranza, esclusodalle «attivitariser-
vateagliorganidiamministrazio-
ne della societa», ma con le risor-
se necessarie a crescere. Cadono
anche le tariffe minime. Il prezzo
lo fara il mercato e la libera con-
trattazione tra il cliente e il pro-
fessionista. Una piccola rivolu-
zione che avvicina il Paese all'Eu-
ropa.

Ma come hanno reagito i pro-
fessionisti che gia operano in for-
ma associata? In Ttalia sono 4.633
le societa che fanno capo a un li-
bero professionista, il 6,6% delle
quasi 70 mila strutture professio-

nali italiane (unico titolare, stu-
dioassociato,societa, associazio-
ni), secondo quanto calcolato da
Cadiprof, la Cassa di assistenza
sanitaria integrativa che rientra
nel sistema di Confprofessioni.
Molte, tra queste strutture, sono
gia “interprofessionali” edunque
contengono in germe quanto po-
trebbe fiorire con la nuova nor-
mativa. Tra le professioni pii1 di-
namiche nel gestire I'attivita sot-
to forma societaria spicca l'area
sanitaria (620 societafannoriferi-
mento a dentisti e odontoiatri e
436amedicie specialisti). Seguo-
no commercialisti e consulenti
dellavoro (acapo, rispettivamen-
te,di390e 190strutture). Infinele
societadiingegneriachesfiorano
le 400 unita. Siamo certo benlon-
tani dalle Llp (Limited liability
partnership) del mondo anglo-
sassone che ora pero tornano ad
esserel’obiettivo. O almeno1'au-
spicio.

«Non ho mai creduto che il so-
ciodicapitale potesse essereriso-
lutivo, salvo che non si abbia in
mente l'espansione», ragiona
EzioMariaSimonelli, allaguidadi
«un piccolo grande studio» (Si-
monelli associati), come lo defi-
nisce lui visto il “micro” panora-
ma italiano, 27 avvocati e com-
mercialisti tra la sede di Roma e
quella di Milano, nato come una
sorta di “spin-off” di
Ernst&Young. «I capitali servono
per aprire lo studio. Ma un pro-
fessionista con anni dilavoro alle
spalle o attinge ai risparmi o vain
banca», spiega Simonelli. «Inten-
diamoci, se vuoi fare espansione
territoriale 0 acquisizioni impor-
tanti di immobili o se hai struttu-
re con costi elevati, il socio di ca-
pitaleéilbenvenuto.Cosicomela
nuova normativa. Pud aiutare il

mondo professionaleitaliano, un
po’ all'antica, a strutturarsi se-
condo regole chiare e serene. Og-
gisivaperstrettadimano. Glista-
tutideglistudi sono banalie sem-
plificati. Si decide davanti alla
macchinetta del caffe, per dire.
Tuttavia, almeno personalmen-
te, preferiscoil socio che mi porta
lavoro e clientela. Cosi coproico-
stifissi. Anche perchéil problema
degli studi oggi ¢ la mancanza di
incasso. I ricavi a due-tre mesi. I1
magazzino credito elevato. Il ros-
so che tutti hanno. Uno che met-
tei capitali dirischio, poivuolela
remunerazione. E certo & supe-
riore a quella che ti chiedono le
banche. Si, & vero. C'¢ dinuovo il
credit crunch, la stretta del credi-
to. Ma non scordiamoci che il
professionista & un debitore affi-
dabile. Finché trovo sportelli
aperti, preferisco le banche».
Argomentichenontutticondi-
vidono, specielerealta pili picco-
le. «Useremo le nuove norme per
espanderci. Assolutamente si»,
reagisce con entusiasmo Ema-

nuela Saggese, titolare dello Stu-
dio SaggesediNapoli, settetraav-
vocati e commercialisti. «Grazie
all'aggregazione di professionisti
diversi siamo riusciti sino ad oggi
a presidiare campi vari, dal fisco
alla consulenza finanziaria indi-
pendente,unambitochehabiso-
gno diinvestimentinotevolinegli
strumenti (software e banche da-
ti). In pratica, assistiamoil cliente
relativamente a strumenti finan-
ziari particolari, selezionatiin ba-
sealsuo profilodirischio. Un set-
tore delicato che necessita 'ap-
porto di “expertise” differenti.
Con risorse maggiori potremmo
attrarre anche altri professioni-
sti». Altrettanto possibilista an-
cheGiovanniMotturachenelsuo

studio romano coordina dieci tra
avvocatiecommercialisti. «Inlta-
lia siamo disabituati a pensare a
un socio di capitale. Anche per-
ché i soci qui di solito si autofi-
nanziano», osserva Mottura.
«Nonsarebbemale pero diventa-
re come le Llp americane o ingle-
si. Perchéno? Noisiamo un’asso-
ciazione. Contuttiiproeicontro.
Limiti nel diversificare I'apporto
di capitale. Responsabilita illimi-
tata di tutti su tutto. Procedura
lunga se intervengono novita, ad
esempio se entra un NUOVo $ocio
e bisogna modificare la scrittura
privata. Ostacolicherendonopo-
co appetibile gli studi interpro-
fessionali».

Aria diversaneglistudidiinge-
gneria. «I1 92% dei progetti che si
fannoinItaliasonosottoi200 mi-
la euro, secondo dati recenti. Ci-
fre davvero modeste che dimo-
strano come al 90% degli studi di
ingegneriailsocio dicapitalenon
serva proprio», spiega Raffaele
Solustri, titolare dello Studio Sa-
lutri-Petrini di lesi, nelle Marche,
13 tra ingegneri ed architetti.
«Meglio gli incentivi del socio.
Perché il lavoro lo fa il professio-
nista.E’conluicheilclientehaun
rapporto fiduciario. Quindiio di-
co: ben vengano le societa multi-
disciplinari. Manon credo siane-
cessario un socio di capitale che
non e chiamato arispondereaun
Ordine,aun’etica,auncodiceco-
me noi facciamo. E che, bene o
male, limiterebbe, intacchereb-
bel’autonomiadecisionaleel’in-
dipendenza dei professionisti
che a quell’etica invece debbono
rifarsi. E poi un’ultima notazione
sulletariffeminime:inGermania,
almeno perarchitetti eingegneri,
lehanno aggiornate due annifa».
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GLI STUDI PER ATTIVITA GLI STUDI INTERPROFESSIONALI
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