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ANALISI

Quella risorsa

trascurata

dei professionisti

diMaria Carla De Cesari

le professioni si parla da

i una quindicina d’anni, al-
meno daile concliisioni dell’in-
dagine Antitrust volutada Giu-
liano Amato. Quel dibattito ha
acceso l'attenzione anche sul-
le spinte corporative che I'or-
ganizzazione degli Ordini puo
portare con sé: i posti nei con-
sigli territoriali e nazionali; la
possibilita per chié pitiin vista
diacquisire e conservare quo-
te di mercato professionale;
Iincertezza economica (e tal-
voltaformativa) peripratican-
ti e cosi via. D’altra parte, gli
Ordini dovrebbero esercitare
un ruolo di garanzia nei con-
fronti dei clienti. Tuttavia,

11 contesto: di liberalizzare

iLQUADRO '

11 dibattito sugli Albi
ha monopolizzato
lattenzione a scapito
di misure per favorire
lefficienza degli studi

quel dibattito & sempre stato
dominato dal tono ideologico
che, dietroivessilli "ordinisi",
"ordinino”, hain parte mistifi-
catolarealta, conil risultato di
avvelenareil confronto.Il pro-
positodiliberalizzazione con-
tenuto nella primabozza della
manovra finanziarianon sfug-
ge aquestatendenza, conl’ag-
gravante per il legislatore (si
veda«IlSole 24 Ore» diieri) di
enunciare un traguardo - I'eli-
minazione direstrizioniall’ac-
cesso e del numero chiuso-e
di non pianificare strumenti
adeguati per conseguirlo.
Ebbene, ¢ necessario sot-
trarsiaquestalogicache conti-
nua ad alimentare lo scontro e

che non porta risultati a favo-
re dei giovani, di quanti tenta-
no la carta della professione
anche per I'esiguita delle alter-

‘native, dei professionisti che

fanno fatica ad affermarsi in
mercati limitati e sovraffollati
(i professionisti dal 1996 sono
pitche raddoppiati).
Ilmerito: se sivuole iniziare
adare un contributo per risol-
vere i problemi serve cambia-
re passo. Occorre mettere in
campo strumenti che faciliti-
no le aggregazioni. Si tratta di
creare le condizioni economi-
che e giuridiche per arrivare a
studi professionali pit grandi,
magari multidisciplinari. Oc-
corre aprire ai professionisti

la possibilita di accedere agli
incentivi, al pari delle impre-
se.C’¢lanecessitadivalorizza-
re gli studi, anche per attinge-
re ai finanziamenti bancari: la
cessione dell’attivitd va ac-
compagnata da regole che tu-
telino cedente, cessionario e
clienti. Infine, sideve far appel-
lo agli organismi professionali
(Ordini, Casse, sindacati) per-
ché attivino meccanismi che
consentano integrazionidire-
te, cosi da far circolare know
how e collaborazioni.

Iprofessionisti non posso-
no finire stritolati nel dibatti-
to sugli Ordini: che gli studi
funzionino ¢ un valore ag-
giunto per tutti.
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